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今回の DVD は、真面目に聞いて、 

ご理解いただけたら、間違いなく 

大いに調達・購買業務を変える 

ものだと思います。 
 

 

仕事についたばかりの１００人を無作為に選んで、引退するまでの 40 年間にわたって追跡調査をするとし

ます。有名な調査では、こんな結果になるそうです。裕福なのはたったの１人。４人は経済的に安定してい

て、５人はまだ働き続けます。働きたいからではなく、そうしないと食べていけないからです。36人が死亡、

そして 54 人は財産をほぼ持っていないようです。わずかな年金受給にすがらなければ、最低限の生活もで

きません。 

 

勝ち組とか負け組とか、よくいいます。私が好きな言葉ではありません。ただ事実として、勝ち組は全体の

５％、全体の 95％は負け組のようです。 

 

そして、もう一つ重要なことに、その差がつく最大の要因は「日々の学習」であるとのことです。 

 

こんにちは、坂口孝則です。 

このたび、私の講義ＤＶＤを発売することになりました。 

 

もともとは、調達・購買担当者に、軽く「決算書の読み方をお伝えする」くらいに思っていたものです。 

しかし、せっかくなら本質をお話しすべきだと思い、煮詰めた結果、調達・購買担当者に必要な知識を集約

した講義となりました。 

 

このＤＶＤは私のセミナーを録画したものですが、もともと私がセミナータイトルとして考えていたものは 

『どうしたら、サプライヤの倒産を防止できるのか？』でした。 

 

そしてコンテンツを固めているうちに、最終的に決定した実際のタイトルは、 

『サプライヤ決算書確認ポイントこれだけ』 

です。 

 

私たちは、サプライヤをマネジメントすることができます。そして決算書からサプライヤの未来を見ること

ができます。そして自らの調達・購買戦略を構築することができます。 

もちろん、私たちは与信調査会社ほどの情報を持っていません。それくらいの情報を持っていたら、もっと

いろいろなことが理解できるでしょう。しかし、私たちだって公開情報を使うことで、その 80％くらいは把
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握できます。そしてサプライヤの運命を決める大半のことは、すでに決算書に書いてあるのです。 

だから、私たちは、サプライヤをマネジメントすることができます。そして決算書からサプライヤの未来を

見ることができます。そして自らの調達・購買戦略を構築することができます。 

違う表現をしましょう。決算書を読むことができれば、私たちは、他の調達・購買組織よりも優位な一手を

先駆けることが可能です。 

 

そして、その一手とは、先んじる意味に加え、調達・購買機能の基盤を作る意味もあります。なぜならば、

他の調達・購買部門が「適当」にやっているサプライヤ管理を厳密にやるのですから、将来だけではなく現

在にも好影響を与えるはずです。 

 

今回のＤＶＤは、サプライヤの決算書の読み方を説明しつつ、強固な調達・購買機能づくりを説きました。 

 

 ＤＶＤタイトル ：サプライヤ決算書確認ポイントこれだけ 

 講師  ：坂口孝則 

 収録時間  ：約 90分 

 価格  ：２万円（税別・送料込み）、テキストつき 

 発売元  ：未来調達研究所株式会社 

 

アジェンダをご紹介します。 

 

第 1講．会社、企業、B/S、P/Lとは何か 

(1)会社とは何か  

(2)なぜ決算書が必要なのか 

(3)会計の種類 

(4)B/S、P/Lとは何か 

 

第 2講．もっとも重要な B/Sについて 

(1)B/Sの構造  

(2)資産、負債、純資産とは何か  

(3)B/Sはどのように変化するか 

(4)B/Sと P/Lの位置づけ 

 

第 3講．サプライヤ決算書の具体的評価ポイント 

(1)具体的評価ポイント（大項目）  

(2)具体的評価ポイント（中項目） 

(3)減価償却について 

 

第 4講．サプライヤ倒産予知について 

(1)倒産の種類 
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(2)実は役に立たない三つの指標 

(3)用意すべき三つの指標 

 

ＤＶＤの定価は 20,000円（税別）になります。それくらいの価値はじゅうぶんにあると信じています。この

手のセミナーは５万円くらいしますから、その半分以下です。本気でお聞きいただけたら、もとはとれます。 

 

なんといっても、これまで私がずっと考え続けてきた結晶のようなコンテンツを入れ込んでいますから、間

違いなく大いに調達・購買業務を変えるものだと思います。 

 

調達・購買業務は広く深い知識は必要です。ぜひ、ご覧ください。 

 

ところで、このＤＶＤは魅力的だと信じています。しかしうちの担当者は、ご購入にいたるのは、この手紙

をお読みいただいている方のせいぜい２％だろうといっています。ビジネスの観点でいえば、２％の反応率

はきわめて高く問題はありません。それでも私個人はどうしても気にかかるのです。というのも、弊社のセ

ミナーを受講いただいた方々から、どれだけ好評の言葉をいただいているかを知っているからです。 

 

セミナー参加者からメールもいただきますし、直接お会いすることもあります。無数のみなさんが毎回こう

おっしゃっています。『前回、参加を迷ったが、早く参加すればよかった』。ですから、こちらの説明不足や

手違いのせいで弊社のサービスをご利用にならない方がいらっしゃるかもしれない、と思うととても残念な

のです。 

 

そこで、弊社の人間で、ブレーンストーミングを行い、みなさんから無視される可能性を考えてみました。

数時間ほど意見を出し合った結果、思いついた可能性のある理由は次の三つだけでした。 

 

１．ＤＶＤの定価が高い 

→20,000 円（税別）をどう考えるかです。セミナーの参加費は３万円から５万円はするものだと思います。

しかも、ＤＶＤの場合は繰り返し視聴が可能です。かつセミナーテキストもついています。 

 

２．役に立つかわからない 

→これはもっともな懸念でしょう。本来であれば、クーリングオフは通信販売には適用されません。ただし、

通常のクーリングオフにならって、ご受領後８日間であればパッケージをご返品いただけることとします。

じっくりとご検討のあと、「購入しない」というご決断であればしかたがありません。そのままＤＶＤとテキ

スト類を弊社あてにご返却ください。「なぜ返送なさったのですか」とか「どこらへんが気に入らなかったの

ですか」などとはお聞きしませんので、ご安心ください。ただし、冷やかしでご注文なさる方がノウハウだ

けを不当入手できないように、この完全保証適用が必要な場合は、企業名でお申込みください（もちろん個

人でお申込みいただけます。その際は完全保証制度の適用外とさせてください）。また、もう一つの条件は、

パッケージに請求書（月末締め、翌月末払い）を同封しますので、８日間が過ぎましたらお支払いの処理を

お願いします。 
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３．どういう手順で購入するのかわからない 

→これこそ、私たちの説明不足によるものでしょう。ＦＡＸでもインターネットからでもかまいません。商

品のお申し込みをなさってください。そうしますと、私たちから商品とテキスト、ならびに請求書をお送り

します。お振り込みは、商品の到着後です。しかも、支払処理は御社のルールに従います。こちらの希望は

月末締めの翌月末払いですが、もしもっと時間が必要であれば、お申込み後にご連絡いただければけっこう

です。 

 

 ＤＶＤタイトル ：サプライヤ決算書確認ポイントこれだけ 

 講師  ：坂口孝則 

 収録時間  ：約 90分 

 価格  ：２万円（税別・送料込み）、テキストつき 

 発売元  ：未来調達研究所株式会社 

 

学習の価値をご存知でしょうから、お申込みをお待ちしております。よろしくお願いします。 

リンクを押して、ＤＶＤをお申込みください。 

最後までお読みいただきありがとうございました。すぐさま下リンクをクリックし、ＤＶＤをお申込みなさ

ってください！ 

 

http://www.future-procurement.com/product/bspl/  

（PDFからジャンプする設定禁止の場合は、コピーするか前の画面からお申込みページに進んでください） 

あるいは「未来調達研究所株式会社」を検索、「各種教材」をクリックしてください。 

次はＤＶＤのなかでお会いできれば幸いです。 

http://www.future-procurement.com/product/bspl/

